WIR STELLEN UNS VOR




UNSERE MISSION

Viele Unternehmen kdnnen die Einhaltung der immer komplexeren Lizenzmodelle und
-Metriken mit den klassischen Lizenzmanagement Methoden und -Werkzeugen nicht
mehr ausreichend sicherstellen. Aufwande und Risiken wachsen, um die
lizenzkonforme Nutzung der eingesetzten Softwareprodukte jederzeit nachzuweisen.
Hinzu kommt, dass die hierfiir erforderlichen personellen und wirtschaftlichen
Ressourcen nicht unendlich zur Verfligung stehen. Wir wollen Sie mit unserem Team
und unserem umfangreichen Losungsportfolio unterstiitzen, den lizenzkonformen und
wirtschaftlichen Einsatz ihrer Softwareprodukte sicherzustellen und zu optimieren.
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>95% >95% > 35-50%
Bei Optimierung von Erreichbare Software Effektive Einsparungen
Softwarelizenzen mit Compliance mit hoher gegenuber bisherigem
Prozessunterstitzung. Auditsicherheit. Ressourcenaufwand.

UNSER NAME

,apogiz” setzt sich zusammen aus ,apogi“ — (frei Ubersetzt fiir ,Unterstiitzung” aus
dem Esperanto) und getreu unserem Motto, unsere Kunden von ,a“ bis™ ,z“
zu unterstiitzen und zu beraten, wurde daraus ,apogiz“. Der weille Ritter — laut
Wikipedia ,WeiRer Ritter” schiitzt bzw. bewahrt Unternehmen u.a. vor Ubernahmen. Im
Ubertragenen Sinn wollen wir unsere Kunden unterstiitzen, ihre Softwareprodukte
wirtschaftlich — und gegentiber den Herstellern lizenzkonform - einzusetzen, damit
auch nur das bezahlt werden muss, was auch tatsachlich genutzt wird.



https://de.wikipedia.org/wiki/Wei%C3%9Fer_Ritter_(Wirtschaft)

AKTUELLE HERAUSFORDERUNGEN

73%

der Unternehmen ab 20
Mitarbeitenden nutzen
Cloud-Services, ein Anstieg
in 2019 von 7%.

20%

haben Schwierigkeiten
bei der Transformation
vorhandener Software-
Lizenzen in die Cloud.

22%

haben Probleme bei
der Anpassung der
Geschaftsprozesse an
Cloud-Losungen.

18%

des durchschnittlichen
Gesamt-IT Budgets
wurden 2019 fiir Cloud-
Ausgaben aufgewendet'




TYPISCHE SITUATION

Unter-

lizenziert Nachkauf

Vermeidbare
lizenziert Kosten

Produkt A Produkt A
Produkt B Produkt A Produkt B Produkt B

Gekauft Installiert Genutzt Ausgaben

Ursachen sind oft ein sehr heterogener Software-LifeCycle-Prozess mit ungeniigender
Steuerung und Transparenz im Anforderungs-, Beschaffungs- und Bereitstellungs-
prozess, sowie fehlender Sensibilisierung fiir erhhte Compliance Risiken.

Initial Sensibilisiert =1
1 2 3

Wirde - wie in der oberen Grafik abgebildeten beispielhaften Situation - eine
Reifegrad-Analyse nach der Norm ISO/IEC 19770-1 durchgefiihrt werden, ware hier
sicherlich gerade einmal die Stufe (2) ,sensibilisiert” erreichbar.
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* In welchem Umfang werden eigentlich unsere aktiven Software-
Anwendungen genutzt?

* Wie kann die dafiir erforderliche Transparenz der Datenbestande erreicht
werden?

* Welchen Reifegrad haben unsere Software-LifeCycle und —Compliance
Prozesse und sind diese eventuell optimierbar?

* Stimmen die Softwarelizenzvertrage noch mit dem Betrieb unserer aktuellen
IT Architektur Giberein?

* Wie kann man bei dieser heutigen Dynamik die laufende Integritat der
Softwareanwendungen im IT-Betrieb sicherstellen?

* Kann ich die on-premises Softwarelizenzen so ohne weiteres auch in der
Cloud weiternutzen?

WIR HABEN ANTWORTEN.



UBER UNS

Seit der Unternehmensgriindung 2016 haben wir als apogiz bereits umfangreiche
Projekte erfolgreich durchgefiihrt und kénnen Ihnen mit unserem Team vielfaltiges
und langjahriges IT-Know-how bereitstellen. apogiz wurde von Torsten Groll — seit
1986 in der IT Branche tatig — und langjahriger Lizenzmanagement Experte, (bekannt
u.a. durch sein Buch “1x1 des Lizenzmanagements”) gegriindet. Zusammen mit
weiteren Mitarbeitern aus den Bereichen Technik, Vertrieb und operatives
Lizenzmanagement bieten wir lhnen einen ganzheitlichen Beratungsansatz, um eine
praxisgerechte Umsetzung ihrer Aufgabenstellungen zu gewahrleisten.

BRANCHEN

Automotive
= Banken, Finanzen
= Chemie
= Dienstleistungen
= |T, Telekommunikation
und Medien
= |ndustrie
= |uftfahrt & Flugsicherung
= Nahrung-, Genussmittel
= Offentlicher Dienst,
-Behorden
= Sicherheitsbehorden
(Bund- und Lander)
= Versicherung
= Wirtschaftspriifung
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https://apogiz.com/wp-content/uploads/snow-risk_monitor-datasheet_0.pdf

PORTFOLIO

DIENSTLEISTUNG

Management von Softwareasset- und Lizenzmanagement Projekten,
Reifegradanalysen von SAM Prozessen nach der Norm ISO/IEC 19770 -1,

Beratung, Entwicklung von optimierten SW-LifeCycle-, Compliance- und
Lizenzmanagement Prozessen,

SAM-Tool - Erstellung von Anforderungskatalogen und Leistungsbeschreibungen
flr Markt-Evaluierungen oder Ausschreibungen,

Vorbereitung, Unterstiitzung und Begleitung bei der Evaluierung und Auswahl von
SAM-Tools,

Uberpriifung und Optimierung von Konzepten und Strategiepapieren im Umfeld des
Softwareasset- und Lizenzmanagements,

Konzeption und Designiiberpriifung von IT-Infrastruktur Umgebungen und
Prozessen, zur optimierten Einbindung in das Unternehmensumfeld,

Konzept- und Prozessentwicklung zur Standardisierung und Klassifizierung von
Softwareprodukten,

Beratung und Unterstiitzung zum Management eines standardisierten
Softwareportfolios.




PORTFOLIO

TECHNOLOGIE

= Projektunterstiitzung bspw. bei einem SAM Anbieterwechsel zu Snow Software,

= |mplementierung und Erstinbetriebnahme von Snow Software Produkten und
Komponenten im Kundenumfeld,

= Anbindung & Betrieb weiterer Konnektoren und Webservices,
= |T-Infrastrukturanalysen, Security-Strategien und -Konzepte,

= |dentitatsmanagement in RZ, Cloud- und mobilen Umgebungen.

SOFTWARE COMPLIANCE SERVICE

= |mplementierung, Bereitstellung von Snow Technologien,

Unterstiitzung bei der Erfassung von Lizenzdaten,

Risiko Analyse gemall GDPR mit Snow Risk Monitor, -Analysis,

Technischer Support und Unterstiitzung.

TRAINING

= Coaching, Seminare und Workshops zu Lizenzmanagement Themen,

= Fir Snow Software:
Anwendertraining und Workshops, sowie technische
Best Practise Workshops.




TIPP'S ZUR LIZENZAUFARBEITUNG

Ermittlung von verfiigbaren Datenquellen (techn. & kaufm. Basis)

Identifikation der relevanten Softwareprodukte (techn. Basis)

Klarung von Vereinbarungen und Vertragen (kaufm. Basis)

4 Priifung der IT-Architektur und anzuwendender Lizenzmetriken

5 Klarung der aktuellen Lizenznachweise (lizenzrechtliche Basis)

Dokumentation gepriifter Datenbestande

Ubergabe in den Software Compliance Betrieb




NICHT ALLES, WAS ZAHLT, KANN
GEZAHLT WERDEN UND NICHT ALLES
WAS GEZAHLT WERDEN KANN, ZAHLT.

A. Einstein




