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Viele Unternehmen können die Einhaltung der immer komplexeren Lizenzmodelle und
-Metriken mit den klassischen Lizenzmanagement Methoden und -Werkzeugen nicht
mehr ausreichend sicherstellen. Aufwände und Risiken wachsen, um die
lizenzkonforme Nutzung der eingesetzten Softwareprodukte jederzeit nachzuweisen.
Hinzu kommt, dass die hierfür erforderlichen personellen und wirtschaftlichen
Ressourcen nicht unendlich zur Verfügung stehen. Wir wollen Sie mit unserem Team
und unserem umfangreichen Lösungsportfolio unterstützen, den lizenzkonformen und
wirtschaftlichen Einsatz ihrer Softwareprodukte sicherzustellen und zu optimieren.

„apogiz“ setzt sich zusammen aus „apogi“ – (frei übersetzt für „Unterstützung“ aus
dem Esperanto) und getreu unserem Motto, unsere Kunden von „a“ bis „z“
zu unterstützen und zu beraten, wurde daraus „apogiz“. Der weiße Ritter – laut
Wikipedia „Weißer Ritter“ schützt bzw. bewahrt Unternehmen u.a. vor Übernahmen. Im
übertragenen Sinn wollen wir unsere Kunden unterstützen, ihre Softwareprodukte
wirtschaftlich – und gegenüber den Herstellern lizenzkonform – einzusetzen, damit
auch nur das bezahlt werden muss, was auch tatsächlich genutzt wird.

> 35-50%
Effektive Einsparungen 
gegenüber bisherigem 
Ressourcenaufwand.

> 95%
Bei Optimierung von 
Softwarelizenzen mit 

Prozessunterstützung.

> 95%
Erreichbare Software
Compliance mit hoher 

Auditsicherheit.

https://de.wikipedia.org/wiki/Wei%C3%9Fer_Ritter_(Wirtschaft)


73%
der Unternehmen ab 20 
Mitarbeitenden nutzen 
Cloud-Services, ein Anstieg 
in 2019 von 7%.

22%
haben Probleme bei 
der Anpassung der 
Geschäftsprozesse an 
Cloud-Lösungen.

20%
haben Schwierigkeiten 
bei der Transformation 
vorhandener Software-
Lizenzen in die Cloud.

18%
des durchschnittlichen 
Gesamt-IT Budgets 
wurden 2019 für Cloud-
Ausgaben aufgewendet¹.

Althergebrachte Lizenzmodelle werden immer mehr durch Sourcing- und
Servicemodelle ersetzt und daher werden zur Sicherstellung der Software Compliance
zukünftig bedeutend mehr Parameter zu berücksichtigen sein. Gartner Research
kommt bspw. zu der Erkenntnis, dass von den heutigen SAM-Tools – in etwa drei
Jahren – bis zu 90% wegen gestiegener Anforderungen nutzlos sein werden².

¹KPMG/Bitkom Research „Cloud-Monitors 2019“, ² Gartner Research: Augment your Discovery Tools for Cloud Software 
Asset Management Right now, Februar 2016



Ursachen sind oft ein sehr heterogener Software-LifeCycle-Prozess mit ungenügender

Steuerung und Transparenz im Anforderungs-, Beschaffungs- und Bereitstellungs-

prozess, sowie fehlender Sensibilisierung für erhöhte Compliance Risiken.

Würde - wie in der oberen Grafik abgebildeten beispielhaften Situation - eine

Reifegrad-Analyse nach der Norm ISO/IEC 19770-1 durchgeführt werden, wäre hier

sicherlich gerade einmal die Stufe (2) „sensibilisiert“ erreichbar.



• In welchem Umfang werden eigentlich unsere aktiven Software-

Anwendungen genutzt?

• Wie kann die dafür erforderliche Transparenz der Datenbestände erreicht 

werden?

• Welchen Reifegrad haben unsere Software-LifeCycle und –Compliance 

Prozesse und sind diese eventuell optimierbar?

• Stimmen die Softwarelizenzverträge noch mit dem Betrieb unserer aktuellen 

IT Architektur überein?

• Wie kann man bei dieser heutigen Dynamik die laufende Integrität der 

Softwareanwendungen im IT-Betrieb sicherstellen?

• Kann ich die on-premises Softwarelizenzen so ohne weiteres auch in der 

Cloud weiternutzen?



Seit der Unternehmensgründung 2016 haben wir als apogiz bereits umfangreiche

Projekte erfolgreich durchgeführt und können Ihnen mit unserem Team vielfältiges

und langjähriges IT-Know-how bereitstellen. apogiz wurde von Torsten Groll – seit

1986 in der IT Branche tätig – und langjähriger Lizenzmanagement Experte, (bekannt

u.a. durch sein Buch “1x1 des Lizenzmanagements”) gegründet. Zusammen mit

weiteren Mitarbeitern aus den Bereichen Technik, Vertrieb und operatives

Lizenzmanagement bieten wir Ihnen einen ganzheitlichen Beratungsansatz, um eine

praxisgerechte Umsetzung ihrer Aufgabenstellungen zu gewährleisten.

Als Snow Authorized Certified Partner beraten wir unsere Kunden die zunehmende

Technologievielfalt mit steigender Komplexität und Dynamik in den IT-Infrastrukturen

wirtschaftlich und risikoarm zu managen. Mit den Softwareprodukten und –

Komponenten von Snow Software, unterstützen wir unsere Kunden,

eine wirtschaftliche Software Compliance zu erreichen. Weitere Produkte wie bspw.

das Snow „Governance & Risk Modul” Snow Riskmonitor, ermöglichen die heute

ebenso wichtige Frage zu beantworten, wie die Risiken gemäß den General Data

Protection Regulation (GDPR) bzw. nach DSVGO gemanaged werden können.

▪ Automotive

▪ Banken, Finanzen

▪ Chemie

▪ Dienstleistungen

▪ IT, Telekommunikation 

und Medien

▪ Industrie

▪ Luftfahrt & Flugsicherung

▪ Nahrung-, Genussmittel

▪ Öffentlicher Dienst, 

-Behörden

▪ Sicherheitsbehörden 

(Bund- und Länder)

▪ Versicherung

▪ Wirtschaftsprüfung

https://apogiz.com/wp-content/uploads/snow-risk_monitor-datasheet_0.pdf


▪ Management von Softwareasset- und Lizenzmanagement Projekten,

▪ Reifegradanalysen von SAM Prozessen nach der Norm ISO/IEC 19770 -1,

▪ Beratung, Entwicklung von optimierten SW-LifeCycle-, Compliance- und 

Lizenzmanagement Prozessen,

▪ SAM-Tool – Erstellung von Anforderungskatalogen und Leistungsbeschreibungen

für Markt-Evaluierungen oder Ausschreibungen,

▪ Vorbereitung, Unterstützung und Begleitung bei der Evaluierung und Auswahl von 

SAM-Tools,

▪ Überprüfung und Optimierung von Konzepten und Strategiepapieren im Umfeld des 

Softwareasset- und Lizenzmanagements,

▪ Konzeption und Designüberprüfung von IT-Infrastruktur Umgebungen und 

Prozessen, zur optimierten Einbindung in das Unternehmensumfeld,

▪ Konzept- und Prozessentwicklung zur Standardisierung und Klassifizierung von 

Softwareprodukten,

▪ Beratung und Unterstützung zum Management eines standardisierten 

Softwareportfolios.

▪ Unabhängige Beratung als inhabergeführtes Unternehmen,

▪ Aktives Kundenmanagement und Betreuung über einen persönlichen 

Ansprechpartner,

▪ Umfassende Technologie und Branchenerfahrung unterstützt durch 

interdisziplinäres Wissen.



▪ Projektunterstützung bspw. bei einem SAM Anbieterwechsel zu Snow Software,

▪ Implementierung und Erstinbetriebnahme von Snow Software Produkten und 

Komponenten im Kundenumfeld,

▪ Anbindung & Betrieb weiterer Konnektoren und Webservices,

▪ IT-Infrastrukturanalysen, Security-Strategien und -Konzepte, 

▪ Identitätsmanagement in RZ, Cloud- und mobilen Umgebungen.

▪ Implementierung, Bereitstellung von Snow Technologien,

▪ Unterstützung bei der Erfassung von Lizenzdaten,

▪ Risiko Analyse gemäß GDPR mit Snow Risk Monitor, -Analysis,

▪ Technischer Support und Unterstützung.

▪ Coaching, Seminare und Workshops zu Lizenzmanagement Themen,

▪ Für Snow Software: 

Anwendertraining und Workshops, sowie technische 

Best Practise Workshops.

▪ Langjähriges Know-how im SAM- und Lizenzmanagement Umfeld,

▪ Moderne RZ-Infrastruktur,  sicherer Remotezugang für Kunden über 

zertifizierte Services für den Betrieb des Software Compliance Service,

▪ Umfassende Reaktions- und Lösungszeiten innerhalb der vereinbarten 

Servicestufen.



▪ Installationsbasis und oder Nutzungsvolumen.

▪ Geschäftsprozess Risiken, wenn keine Compliance vorhanden ist.

▪ Änderung der IT-Architektur / Migration / Transformation in die Cloud.

▪ Monetäre Risiken zur Herstellung der Lizenzkonformität.

Zeit

Ermittlung von verfügbaren Datenquellen (techn. & kaufm. Basis)

Identifikation der relevanten Softwareprodukte (techn. Basis)

Klärung von Vereinbarungen und Verträgen (kaufm. Basis)

Prüfung der IT-Architektur und anzuwendender Lizenzmetriken

Klärung der aktuellen Lizenznachweise (lizenzrechtliche Basis)

Dokumentation geprüfter Datenbestände

Übergabe in den Software Compliance Betrieb
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A. Einstein

www.apogiz.com


